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Pines personalizados de esmalte blando: produccion directa de fabrica
para marcas, artistas y eventos
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Details

Los pines personalizados de esmalte blando combinan contornos metalicos elevados con
rellenos de color hundidos para crear un acabado tactil y de alto contraste, ideal para
merchandising de marca, arte de edicion limitada, obsequios para eventos,
reconocimiento de empleados, recaudacion de fondos y colecciones minoristas. Un pedido
fiable requiere disenos listos para produccion, referencias Pantone, una prueba completa,
criterios de calidad documentados y una cotizacion que contemple el embalaje, el envio y
las variables de importacion, no solo un precio unitario anunciado.

¢Quién obtiene mayor valor de los pines personalizados de
esmalte blando? T

El esmalte blando ofrece mejores resultados cuando el disefio requiere una separacion de colores
marcada, lineas metalicas visibles y una superficie texturizada. Este formato sirve para tres



escenarios de compra distintos sin imponer la misma especificacidn a todos los clientes.
Compradores corporativos e institucionales

Los equipos de marketing utilizan pines como objetos de marca compactos para exposiciones,
lanzamientos de productos, programas de membresia, reconocimiento de voluntarios y premios
internos. Escuelas, clubes, organizaciones sin fines de lucro, entidades sanitarias y grupos deportivos
recurren al mismo formato para mostrar afiliacion o recaudar fondos. La investigacion de mercado
proporcionada menciona entre 100 y 300 unidades como un rango de pedido comentado con
frecuencia entre proveedores, aunque no es una norma del sector.

El mercado general estadounidense de productos promocionales aporta un contexto Util, pero no
define por si mismo la categoria de pines de esmalte. PPAl informé de $26.78 mil millones en ventas
de distribuidores estadounidenses en 2024™, un aumento interanual del 2.63%. Los pines solo
representan una pequefa parte de ese amplio mercado, por lo que la cifra muestra el contexto de
compra, no el tamafno del mercado especifico del producto.

Artistas independientes y marcas emergentes

Los creadores suelen necesitar probar un disefio nuevo antes de comprometerse con cientos de
unidades. Un pedido de 20 o 50 unidades tiene un coste unitario mayor que una tirada de 200, pero
limita la exposicién de inventario. Para un disefio alin no validado, el efectivo total en riesgo puede
importar mas que el menor coste teérico por pin.

Los artistas también se benefician de cdmo el esmalte hundido conserva la separacién visual del
trazado, algo especialmente Util para personajes originales, letras, insignias, mascotas e ilustraciones
creadas con areas cerradas de colores planos. Los degradados, las fotografias y el sombreado tonal
continuo suelen requerir impresién en lugar del relleno de esmalte convencional.

Eventos, comunidades y programas minoristas

Los organizadores de eventos valoran productos compactos que sean faciles de distribuir, exhibir o
fijar a una tarjeta de soporte. Los compradores minoristas valoran el mismo objeto por otro motivo: el
acabado metalico, el embalaje, el tamafio de la edicién y su historia pueden aumentar la percepcion
de coleccionabilidad. Ambos grupos deben definir la fecha de entrega, el embalaje minorista, las
necesidades de cddigo de barras y el umbral aceptable de defectos antes de aprobar la produccién.

¢Por qué los precios bajos siguen generando pedidos de
pines costosos? T

Problema: una cotizacion en linea puede destacar Unicamente el precio unitario de produccion.
Después, el comprador descubre costes de molde, cierres mejorados, tarjetas de soporte, transporte
internacional, aranceles o gastos de reposicién. Mientras tanto, un disefio que parecia claro en un
monitor puede verse saturado en su tamafo fisico.

Agravante: estas carencias se acumulan. Un envio tardio no llega a un evento; un poste mal
colocado hace que el pin gire; un relleno irregular rebaja el inventario minorista a categoria de
"segunda"; y una obra de fan no autorizada deja de poder venderse tras una reclamacién en una
plataforma. En un caso de redes sociales aportado para este proyecto, un comprador informé que
aproximadamente el 70% de una tirada de 400 unidades era de segunda calidad. Es un caso aislado,
no una referencia de tasa de defectos, pero demuestra por qué una "garantia de calidad" sin definir


https://www.ppai.org/media-hub/ppai-sales-volume-estimate-modest-growth-in-2024-but-reasons-for-optimism-remain/
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-sales-volume-estimate-modest-growth-in-2024-but-reasons-for-optimism-remain/

no es suficiente.

Solucidn: trate la prueba, la hoja de costes, el estandar de calidad y el calendario como cuatro
partes de un Unico sistema de compra. La prueba controla qué debe fabricarse. La hoja de costes
establece los supuestos del coste puesto en destino. El estandar de calidad define qué puede
rechazarse. El calendario separa el disefio, la produccién, la inspeccidn, el transporte y la aduana, en
lugar de prometer una Unica fecha de entrega sin explicacién.
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* ;Quién obtiene mayor valor de los pines personalizados de esmalte blando?
e ;Por qué los precios bajos siguen generando pedidos de pines costosos?

¢ ;Qué define un pin de esmalte blando bien especificado?

e ;Como se pasa del disefio a una tirada de produccién inspeccionada?

* ;Qué tipo de pin y oferta de proveedor se ajustan a su proyecto?
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¢Qué define un pin de esmalte blando bien especificado? T

Un pin de esmalte blando comienza con una base metalica moldeada para crear bordes elevados y
celdas hundidas. El color se deposita en los huecos y se cura por debajo de la altura de las lineas
metalicas. A diferencia del esmalte duro, la cara terminada no se rectifica ni se pule hasta lograr una
superficie totalmente nivelada: el relieve resultante es intencional, no una versién inacabada del
esmalte duro.

El esmalte blando y el recubrimiento epoxi transparente son opciones independientes. El epoxi puede
cubrir el relieve, proteger efectos especiales o crear una clpula mas lisa, pero cambia el caracter
tactil. Los compradores deben preguntar por la formulacién del recubrimiento y por cualquier prueba



disponible de UV o envejecimiento, ya que la resina transparente puede amarillear, agrietarse o
perder adherencia con el tiempo.

Tamano, grosor y detalle legible

Las indicaciones de fabricacidén proporcionadas sitlan las lineas metalicas minimas habituales cerca
de 0.2-0.3 mm, las areas rellenables alrededor de 0.3 mm y el texto en esmalte blando cerca de 6 pt.
Son referencias de planificacion, no tolerancias universales: los limites reales dependen del utillaje, el
metal, el chapado y la capacidad de la fabrica.

Se prefieren los disefios vectoriales” porque los trazados pueden redimensionarse y editarse sin
depender de la cuadricula fija de pixeles de una imagen de baja resolucién. Los archivos Al, EPS o PDF
vectorial deben contener formas de color cerradas, fuentes trazadas o suministradas y areas
metadlicas claramente separadas.

Campo de
especificacion

Decisidon que debe registrarse Por qué importa

Evita suposiciones de escala y

Tamafo final Ancho y alto en pulgadas y milimetros determina la legibilidad de los detalles
Hierro, aleacién de zinc u otra Afecta al método de conformado, el

Metal base : .
alternativa cotizada peso, la forma y el coste

Chapado Oro, niquel, niquel negro, acabado Cambia el contraste y el estilo

P antiguo o acabado personalizado percibido

Color Referencias Pantone indicadas para  Crea un objetivo de produccién
cada area de relleno compartido

Postes Cantidad, ubicacién y orientacién Controla el equilibrio y la resistencia al

giro


https://helpx.adobe.com/illustrator/desktop/special-effects-styles/apply-filter-effects/apply-svg-filter-effects.html

Cam_pro d?, Decisidn que debe registrarse Por qué importa
especificacion
Afecta a la mano de obra, el volumen
del transporte y la preparacién para

venta minorista

A granel, bolsa individual, tarjeta de

Embalaje . .y
soporte o caja de exposicion

Esta tabla de especificaciones es mas util que un nombre de producto genérico, porque dos "pines de
esmalte blando de 1.5 pulgadas" pueden diferir considerablemente en metal, chapado, accesorios,
embalaje y requisitos de inspeccion.

Referencias de color y expectativas de produccidon

Los valores RGB o hexadecimales describen el color emitido por una pantalla; no son muestras fisicas
de esmalte. Pantone sefiala que una referencia Pantone fisica™ reciente es importante cuando un
proyecto con requisitos criticos de color pasa de una pantalla digital a la fabricaciéon. Un nimero
Pantone mejora la comunicacion, pero aun deben considerarse el sustrato, el acabado, la iluminacién
y las variaciones del proceso.

Postes, cierres y opciones de superficie

Un pin pequefio puede usar un poste, mientras que un disefio mas ancho o con mayor peso en la
parte superior suele beneficiarse de dos. Entre los accesorios habituales se incluyen cierres metalicos
de mariposa, cierres de goma, cierres de seguridad, imanes y accesorios tipo imperdible. La prueba
debe mostrar cada poste en lugar de dejar su colocacion al criterio de produccion.

:Como se pasa del diseno a una tirada de produccion


https://support.pantone.com/en/can-i-purchase-physical-samples-of-the-colors-i-select-do-i-need-them

inspeccionada?

1. Defina los campos no negociables del proyecto

Registre el uso previsto, la cantidad, las dimensiones, la fecha objetivo de llegada, el destino, el
embalaje, el grupo de edad y la titularidad de la propiedad intelectual. Separe el coste unitario
objetivo del presupuesto maximo puesto en destino. Si el producto debe llegar para un evento con
fecha fija, establezca una fecha de contingencia en lugar de usar la fecha del evento como plazo de
fabrica.

2. Realice una comprobacion previa de disefno para fabricacion

Revise el disefio a su tamano fisico real. Confirme que todas las areas de esmalte estén cerradas, que
los pequefos huecos interiores permanezcan abiertos, que el texto sea legible y que los colores
contiguos tengan un separador metalico fabricable. Sustituya los degradados por colores planos o
elija un proceso de impresion. Identifique los orificios, recortes, zonas transparentes, detalles
serigrafiados, purpurina, efectos luminosos o componentes moviles como instrucciones de produccién
independientes.

3. Apruebe una prueba completa, no solo la ilustracion frontal

La prueba debe indicar las dimensiones finales, referencias de color, chapado, areas elevadas y
hundidas, ubicaciéon de postes, sello trasero, cierre, tratamiento de bordes, embalaje y efectos
especiales. Aprobar solo una imagen frontal no autoriza elementos de marca no mostrados ni la
colocacion arbitraria de accesorios. Cualquier cambio posterior a la aprobacion debe generar una
prueba revisada y un nuevo registro de aprobacién.



4. Compare los niveles de cantidad segun la exposicion total

La investigacién proporcionada incluye una estimacién de un proveedor de aproximadamente $315
por 200 unidades de un disefio de 1.5 pulgadas, incluido un coste de molde de alrededor de $55. En
ese ejemplo, el molde representa aproximadamente el 17% del coste de produccion, no el 80%. Con
cantidades mucho menores, los cargos fijos suponen un porcentaje mayor. Esto demuestra por qué la
proporcién de costes fijos cambia segun el tamafio del pedido y no debe promocionarse como una
cifra universal.

Para planificar la venta minorista, calcule al menos cuatro escenarios: 20 o 25 unidades, 50, 100 y
200. Afada disefo, muestras, embalaje, transporte, aranceles, comisiones de plataformas,
procesamiento de pagos, publicidad, unidades dafiadas, preparacion de pedidos y devoluciones. Un
margen nominal del 84%, obtenido al restar un coste de produccion de $1.58 a un precio de venta de
$10, es un margen bruto de produccidn, no beneficio neto.

5. Seleccione las pruebas de muestreo y aprobacion

Utilice una muestra fisica o un lote piloto cuando el color, la reputacioén de la marca o el valor del
pedido lo justifiquen. Si una muestra completa de preproduccién no resulta rentable, solicite
fotografias o videos fechados que muestren el pin junto a la prueba aprobada y una escala fisica.
Aclare si la muestra utiliza el chapado final, los accesorios finales y el utillaje de produccion.

6. Controle la fabricacion por etapas independientes

Una secuencia habitual incluye utillaje, conformado del metal, recorte y desbarbado, fijacién de
postes, chapado, relleno de esmalte, curado, impresién o recubrimiento opcional, montaje de
accesorios, inspeccion y embalaje. El plazo de produccién de 2-4 semanas citado con frecuencia es
solo un rango de planificacién: la complejidad, las revisiones, los picos de capacidad, el embalaje, el
transporte y la aduana pueden prolongar el calendario.
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7. Convierta la "buena calidad" en campos de inspeccion

Defina los defectos criticos, mayores y menores antes del envio. Los defectos criticos pueden incluir
bordes afilados no intencionados o fallos de material relacionados con la seguridad. Los defectos
mayores pueden incluir disefio incorrecto, falta de color, postes sueltos, sellos traseros no
autorizados, huecos graves en el chapado o dimensiones incorrectas. Los defectos menores pueden
incluir pequefas marcas estéticas dentro de un limite acordado.

Un registro de inspeccion practico debe incluir el tamafio de la muestra, la cantidad inspeccionada, el
numero de defectos por clase, fotografias, inspector, fecha y resoluciéon. Si un proveedor afirma
realizar una "inspeccion del 100%", pregunte con qué criterio se revisa cada unidad y si el resultado
puede documentarse.



8. Aplique el ambito de cumplimiento correcto

Un articulo coleccionable para adultos no debe describirse automaticamente como producto infantil.
Si un pin esta disefiado o destinado principalmente a nifios de 12 afos 0 menos, sus componentes
accesibles pueden estar sujetos a los limites de 100 ppm de plomo total y 90 ppm en
recubrimientos™ de la CPSC. También pueden aplicarse certificaciones, etiquetas de trazabilidad,
consideraciones sobre puntas afiladas y pruebas de terceros.

ASTM F2923-20" aborda determinados elementos y ciertos riesgos mecénicos de la joyeria infantil.
Su aplicabilidad depende del uso previsto y de la clasificacién del producto; un informe que cite un
numero de norma debe identificar el modelo y los componentes ensayados, el laboratorio, la fecha y
el resultado.

9. Verifique los derechos de propiedad intelectual antes del utillaje

Una imagen suministrada por el cliente puede implicar derechos de autor, marcas comerciales o
ambos. La Oficina de Derechos de Autor de Estados Unidos™ ofrece orientacién sobre derechos de
autor y obras derivadas, mientras que la USPTO™ explica cémo los nombres, simbolos y logotipos
pueden funcionar como marcas comerciales. Que una fabrica esté dispuesta a fabricar un personaje
no concede permiso para venderlo.

La aplicacién de normas en plataformas supone tanto un riesgo comercial como legal. La politica de
propiedad intelectual™ de Etsy permite desactivar materiales presuntamente infractores tras recibir
una denuncia valida. Conserve licencias, acuerdos de obras por encargo y registros de autorizacion
antes de comprometer fondos en inventario.

10. Confirme los procedimientos de transporte, aduana y recepcion

Registre el Incoterm, expedidor, nivel de servicio, seguro, nUmero de cajas, descripcion declarada,


https://www.cpsc.gov/FAQ/Total-Lead-Content
https://www.cpsc.gov/FAQ/Total-Lead-Content
https://store.astm.org/f2923-20.html
https://copyright.gov/circs/
https://www.uspto.gov/trademarks/basics
https://www.etsy.com/legal/policy/intellectual-property-policy/1106143401341
https://www.etsy.com/legal/policy/intellectual-property-policy/1106143401341

pais de origen y parte responsable del despacho de importacién. Debe consultarse el Arancel
Armonizado™ vigente en el momento de la transaccién, porque la clasificacién y el tratamiento de
aranceles adicionales no pueden deducirse de un pedido antiguo ni de la factura aduanera de otro
comprador.

CBP indica que el valor de la factura comercial debe reflejar generalmente el precio pagado por los
productos e identifica otros conceptos que quiza deban incluirse en el valor declarado. Revise la guia
de valoracién de CBP*® vigente con el importador o un profesional de aduanas, en lugar de tratar un
coste aduanero histérico por unidad como si fuera una tasa arancelaria.

Tras la entrega, inspeccione dentro del plazo contractual para reclamaciones. Concilie las cantidades,
aisle las cajas dafiadas, fotografie las etiquetas y el estado del producto y conserve muestras
representativas. Registre el tiempo de ciclo real, los niveles de defectos, los comentarios de clientes,
la rotacién de ventas y las condiciones de conservacién del molde antes de volver a pedir.
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¢Queé tipo de pin y oferta de proveedor se ajustan a su
proyecto? 1

Superficie y ventaja

ion L i | Principal contraparti
Opciod de disefio Uso idea cipal contrapartida
Metal elevado con Merchandising artistico, La umformu;lad del relleno y
Esmalte , . las superficies expuestas
colores planos hundidos promociones, eventos y )
blando , o . requieren un control de
y relieve tactil marcas llamativas

calidad cuidadoso

Cara nivelada y pulida  Reconocimiento, venta
Esmalte duro con un acabado mas liso, minorista prémium y uso
similar al de una joya frecuente

Suele requerir mas acabado
y una cotizaciéon mas alta


https://hts.usitc.gov/
https://hts.usitc.gov/
https://www.help.cbp.gov/s/article/Article-1162?language=en_US
https://www.help.cbp.gov/s/article/Article-1162?language=en_US

Superficie y ventaja

Opcion de disefio Uso ideal Principal contrapartida
Relieve metalico sin Premios, emblemas . . .
e ) o Narrativa visual limitada
Troquelado multiples rellenos de conmemorativos y disefos )
mediante el color
color formales
. o Admite degradados, o Carece de la textura
Pin metalico ; iy Diseflos que no pueden .
) fotografias y graficos o hundida del esmalte
impreso dividirse en celdas de esmalte -
muy detallados tradicional
Forma moldeada ligera Forma.s.(?e dibujos animados, Valor percibido diferente al
PVC exposicion al agua y

en2Do 3D del metal chapado

promociones divertidas
La opcidn correcta depende del disefio y del uso previsto. Elegir esmalte blando solo porque parece
mas barato puede resultar una falsa economia si el comprador realmente necesita una superficie

pulida, detalle fotografico o mayor resistencia a la abrasién.

Como comparar proveedores en igualdad de condiciones

Campo de la cotizacion Requisito minimo de comparacion
: L Mismas dimensiones, metal, chapado, colores, postes, cierres 'y
Configuracion .
embalaje
. Costes de utillaje, preparacion, conversion del disefio, muestras y
Cargos fijos L
revisiones
Calidad Tolerancias por escrito, clases de defectos, pruebas de inspeccion y
solucién
. Estimaciones separadas de prueba, produccidn, inspeccion, transporte y
Calendario aduana

Incoterm, destino, responsabilidad sobre aranceles, seguro y tarifas del
transportista

Condiciones para nuevos  Propiedad del molde, periodo de almacenamiento, tarifas de repeticion y
pedidos control de cambios

Condiciones de entrega

Esta comparacion normalizada evita enfrentar un precio basico de fabrica con una cotizacion
entregada que incluye asistencia de disefio, inspeccién, embalaje y responsabilidad posventa.

Las declaraciones sobre el pais de origen también exigen precisién. Una marca estadounidense puede
operar una fabrica nacional, utilizar componentes importados o gestionar una produccién realizada en
el extranjero. La FTC sefiala que una declaracién no condicionada de "Made in USA" debe cumplir el
criterio de "todo o practicamente todo"™". Pregunte dénde se realizan el conformado, el chapado, el
relleno, el montaje y el embalaje, en lugar de deducir el origen por la direccién del vendedor.

Las resefias también deben corresponder a la categoria del producto. El anuncio de Amazon
proporcionado tiene 4.8 estrellas de 1,779 valoraciones, pero corresponde a chapas impresas con
imperdible y cara de Mylar, no a pines de esmalte blando. Sus comentarios pueden orientar las
expectativas sobre el centrado del disefio y la resolucion de problemas de servicio, pero no
demuestran la calidad del relleno de esmalte, el chapado, la soldadura de postes ni el rendimiento del
recubrimiento a largo plazo.


https://www.ftc.gov/business-guidance/resources/complying-made-usa-standard
https://www.ftc.gov/business-guidance/resources/complying-made-usa-standard

{Qué pruebas deben orientar la decision de compra? 1

 La palabra clave indica una intencién de compra cualificada, no trafico masivo de
consumidores. — 320 bldsquedas mensuales en Estados Unidos, 14% de KD y $7.48 de CPC en
el conjunto de datos proporcionado del 28 de julio de 2026 (Fuente)

 El producto participa en una gran economia de productos promocionales, pero la
categoria solo es un subconjunto reducido. — $26.78 mil millones en ventas de
distribuidores estadounidenses durante 2024 y un crecimiento anual del 2.63% (Fuente)

e Una tirada grande no debe comenzar sin definir los defectos y documentar una
solucidn. — alrededor del 70% de unidades de segunda calidad en un caso de redes sociales
con 400 unidades; no es una tasa de defectos del sector (Fuente)

* Las declaraciones sobre productos infantiles requieren pruebas de cumplimiento
medibles. — limite de 100 ppm de plomo en componentes accesibles y de 90 ppm en
recubrimientos superficiales cuando corresponda (Fuente)

e Las valoraciones altas de un producto similar no pueden validar la fabricacion con
esmalte. — 4.8 estrellas de 1,779 valoraciones para un anuncio de chapas impresas, no de
pines de esmalte (Fuente)

¢Listo para crear un pedido de pines basado en pruebas? 1

Un pedido directo de fabrica exitoso comienza con un disefio fabricable y termina con pruebas: una
prueba aprobada, una cotizaciéon normalizada del coste puesto en destino, un calendario por etapas,
un registro de inspeccion y condiciones de entrega documentadas. Elija esmalte blando cuando el
color hundido y el metal elevado formen parte de la intencién del disefio, no solo porque un anuncio
muestre un precio inicial bajo. Para proyectos con requisitos criticos de color, dirigidos a nifios, con
licencia o sujetos a plazos estrictos, determine los pasos de verificacién adicionales antes de iniciar el
utillaje.

Solicite una cotizacion directa de fabrica para pines personalizados de esmalte blando,
con una revision estructurada de la prueba y los costes.

Myolumen de ventas de PPAI: PPAI informé de $26.78 mil millones en ventas de distribuidores
estadounidenses de productos promocionales durante 2024, un indicador del mercado general, no
una estimacion del mercado de pines de esmalte. ¢

“IDisefio vectorial: Adobe describe los efectos basados en SVG como independientes de la resolucién;
por ello, los trazados vectoriales editables son preferibles para disefios de produccidn escalables. ¢

BlReferencia Pantone fisica: Pantone recomienda un estandar fisico reciente para trabajos con
requisitos criticos de color que pasan del disefo digital a la produccion fisica. €

“ILimites de plomo de la CPSC: La CPSC identifica limites separados de 100 ppm de plomo total y 90
ppm de pintura o recubrimientos superficiales similares para los productos infantiles aplicables. €

BIASTM F2923-20: La norma abarca determinados elementos, indicaciones de etiquetado y ciertos
riesgos mecanicos en joyeria destinada principalmente a nifios de 12 afios 0 menos. €

“!Guia sobre derechos de autor: Las circulares de la Oficina de Derechos de Autor de Estados Unidos
explican los fundamentos de los derechos de autor, las obras visuales, la titularidad y las obras
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derivadas. ¢

"Gufa sobre marcas comerciales: La gufa de la USPTO explica cémo las palabras, los simbolos, los
disefios y los logotipos pueden identificar el origen de productos o servicios. €

®laplicacion de la propiedad intelectual en plataformas: Etsy describe su proceso para denuncias,
retirada o desactivacion de material en disputa, contranotificaciones y medidas por infracciones
reiteradas. €

®IHTSUS: El Arancel Armonizado vigente de la USITC es el punto de partida oficial para investigar la
clasificacién y las tasas arancelarias estadounidenses. ¢

1%alor aduanero: CBP explica la base del valor de la factura comercial e identifica los costes que
quiza deban incluirse en el valor declarado. ¢

peclaraciones Made in USA: La guia de la FTC sefiala que una declaracién no condicionada de
origen nacional suele exigir que el producto se fabrique total o practicamente en su totalidad en
Estados Unidos. €
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